MODULO per SPIN OFF ACCADEMICO e/o UNIVERSITARIO 

Alla Commissione consultiva di Ateneo per le relazioni economiche dell’Università degli studi del Sannio

c/o 
Ufficio Innovazione, Sviluppo e Trasferimento tecnologico









Piazza Guerrazzi,1









82100 BENEVENTO
In qualità di Soggetto Proponente, il  Prof. / dott.………………………………………………………………………….

in qualità di (specificare il rapporto con l’Ateneo in corso):………………………………………………………………………………………….

presso (specificare la struttura universitaria di riferimento come Facoltà/Dipartimento/Centro) : …………………………………………………………………………………………………………………
in regime di impegno orario ……………………………………………………………………………….

chiede 

di poter attivare uno Spin off  con le caratteristiche di seguito specificate:  

	Sezione I

	Il Gruppo Imprenditoriale



	Soggetto proponente

	NOME E COGNOME: 

	Indirizzo:

	Tel.                                                 Fax                                      E- mail

	Ruolo nella impresa _______________________________________

	IMPEGNO ORARIO/ANNUO_________________________

REGIME PRESCELTO PER L’ATT. DIDATTICA :            TEMPO PIENO/DEFINITO

	Gli altri membri del gruppo 

	NOME E COGNOME: 

	Indirizzo:

	Tel.                                                  Fax.                                       E- mail

	Ruolo nella impresa

	

	NOME E COGNOME: 

	Indirizzo:

	Tel.                                                Fax                                         E- mail

	Ruolo nella impresa

	NOME E COGNOME: 

	Indirizzo:

	Tel.                                                Fax                                         E- mail

	Ruolo nella impresa

	

	NOME E COGNOME: 

	Indirizzo:

	Tel.                                                Fax                                         E- mail

	Ruolo nella impresa

	Allegare breve descrizione delle attività professionali, scientifiche e “curricula” dei soggetti proponenti

	

	ENTI O IMPRESE EVENTUALMENTE PARTECIPANTI ALLO SPIN OFF.

	Nome:

Sede: 




Sezione II

Il Progetto imprenditoriale

Il Prodotto

Descrivere i prodotti oggetto dell’impresa ed i servizi ad essi collegati:     

Principali requisiti di originalità ed innovatività 

Aspetti tecnologici caratterizzanti (specificare le tecnologie di prodotto e/o di processo impiegate)

Disponibilità di brevetti propri o altrui e di altre competenze tecnologiche uniche.

· Si   

Specificare : 

· tipo di brevetto ( Italia, europeo, internazionale ): …………………………………………………

· titolarità:……………………………………………………………………………………………………….

· No 
Collegamenti con l’attività di ricerca dell’Università del Sannio:

     ____________________________________________________

     ____________________________________________________
Settore di mercato
Indicare quale sarà il mercato di riferimento dell’iniziativa imprenditoriale, selezionando almeno una delle seguenti voci: 



Ingegneria



Chimica



Elettronica



Software



Telecomunicazioni



Meccanica



Geologia



Biotecnologie

Altro (specificare) ___________________________________________

Fasi e tempi previsti per la fase di costituzione dell’impresa

Futura Forma societaria

Nome e indirizzo che si intende dare alla società : ………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Come si intende sviluppare l'impresa?
Totalmente in proprio

Con il possibile coinvolgimento anche altri partner (industriali, finanziari, …)

Con la cessione dei diritti sull'idea anche ad altre imprese (previo riconoscimento di royalities o altro)

Sezione III

Tipo di intervento richiesto all’Ateneo:

· Uso di locali dell’Ateneo

· Utilizzo di attrezzature 

· Marchio “Azienda Spin off dell’Università del Sannio”

· Disponibilità alla partecipazione dell’Ateneo al capitale sociale

· Altro. Specificare

Specificare eventuali locali o attrezzature che si intende utilizzare e loro ubicazione: 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Altre informazioni ritenute rilevanti ai fini della valutazione dell’iniziativa imprenditoriale

Eventuali ulteriori informazioni che il proponente ha ritenuto non coerenti con i punti precedenti, ma ritenute rilevanti al fine della comprensione e valutazione dell’iniziativa imprenditoriale proposta

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… specifiche ulteriori (Es:tipologia di attività da porre in essere tecnico-scientifica, ricerca, consulenza, ecc……direzione, gestione, ecc)

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Dichiara che :

1. intende mantenere il regime di impegno a tempo pieno/ definito;

2. si impegna  a garantire il regolare adempimento dei propri doveri istituzionali e di quelli extra- istituzionali nei quali è coinvolto;

3.  si impegna a fare il possibile per l’ottimale raggiungimento degli scopi sociali;

4. si impegna a comunicare annualmente ogni mutamento del proprio impegno all’interno della costituenda società’ e a relazionare sullo sviluppo della predetta societa’;

5. si impegna a richiedere esplicita autorizzazione per eventuali incarichi retribuiti per conto della costituenda società;

6. il proprio impegno nella società sarà pari a ………..giornate annue/uomo e svolgerà attività di……………………………………………………;

7. si impegna ad evitare qualsiasi situazione di conflitto di interessi .

ALLEGATO: Business Plan 

Benevento, li







Firma del  proponente/i








………………………………………………..
………………………………………………..
IL “PERCORSO” DI ELABORAZIONE DEL BUSINESS PLAN


Descrizione sintetica del progetto e obiettivi perseguiti 

(Executive Summary)

Caratteristiche del prodotto/servizio (bisogno soddisfatto, punti 

di forza e di debolezza)

Obiettivi dell’azienda, suo profilo e caratteristiche

Profilo dell’imprenditore e degli uomini chiave

Analisi del mercato di riferimento

Bisogno/i che il prodotto/servizio è in grado di soddisfare

Mercato di riferimento

Eventuali limitazioni geografiche, culturali, di reddito, di età

Stima del mercato obiettivo

Analisi della concorrenza attuale e potenziale

Definizione percentuale di penetrazione

Stima del potenziale di vendita (quantità)


Piani operativi

Piano tecnico-produttivi

Piano di commercializzazione e di comunicazione

Piano organizzativo

Quantificazione dei costi (di struttura e di funzionamento)

Costi di produzione

Costi di commercializzazione

Costi organizzativi


Definizione prezzo di vendita e stima del fatturato previsto  


Previsioni economico-finanziarie 

Bilanci previsionali ed analisi con indici
Dinamica finanziaria

Break Even Point


Costruzione del profilo finanziario dell’investimento, 

con indicazione del fabbisogno finanziario 

Scelte delle modalità di copertura












Impresa individuale


Società di persone


Società di capitali











FATTIBILITA’ IMPRENDITORIALE





1° step





FATTIBILITA’ IN RELAZIONE ALL’AMBIENTE ESTERNO





2° step





FATTIBILITA’ SUL PIANO INTERNO





3° step





4° step





FATTIBILITA’ PATRIMONIALE, ECONOMICO-FINANZIARIA





5° step





6° step





7° step
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